
yuc oc.=a, . lA, .lLa+1ArA ~4ljua , . .,~ - . Juzcio, en que. . quienes pucueron . no . . , dominantes,, mucna emlgracion, etce-
máquina; nos las traen de supieron mantener el equilibrio dé tera . Más claro : la estructura del con-
Báréelona^ . Patatas, transis- . fuerzas que éxiga todo mercado' li- sumo andaluz está más de acuerdo 
tones, automóviles,- tebeos . . . bre para no convertirse en área do- con la :estructura de la producción de 
Todo se vende 'en Andalucía minada. ` las áreas dominantes que con la de la 
y nada se fabrica en ella . rola Andalucía ; esto origina el 

` , "Oonsume bienes y servicios i p p ES`G1~SA INQU^sTR6AI,.IZAGION derrumbamiento de nuestros esquemas 
andaluces", no. sin razón,',di- 

Y RETAIR'QAQA productivos : 
re el economista. , En ei-desajuste entre consumo an-

, roducci4 n andaluza juega ' -s¿Cuáles son los PrinciPales Fro- ' daluz Y A 
blemas de Andalucía? un imIportante y trascendental papel 
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- -Yo creo que para acabar conla elevación : de precios la dificil situación de-ia balanza de Pagos, la r 
desaceieración dBl CÍtlnfl ' prOdUGttVO y el anmei1tQ dEl dese1UPIe0, eS coeveniente conSegUir una tasa , Un " . ; . 

a" d a r II . e ta e n'vel i nte la reactiv clon enérica de lo ' ectore " ue e- es r o o ac p ole y n 1 de ocupación, med a a , g s s s q , pu r 
dan absorber el para. ' : -
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tammbién la h ostelería conoce la calidad y mayor generosidad 
del turismo español, Ya pasaron aquellos tiempos :en los que el 

anticuario tenía que esperar a que un inglés traspasara las puertas de 
su establecimiento, para venderle el trabuco, el bronce de la escuela tal 
o cual o una escribanía del año - de lá pera. No; ahora no tienen que 
esperar a que llegue, el extraño inglés'-fue además puede que hasta 
no llegue- para vender alguna de rsus antigüedades, sencillamente, 
porque los- españoles l ;as compran,:Hoy en nuestro país, Ya: gente se iu-
teresa por todo lo que tenga su historia y su estilo . Que me perdonen 
los . diseñadores del mueble funcional y los modernos ebanistas, pero 
cometen el pecado de no atinar con un estilo, y .refugiar su creatividad ' 
en el frío y simplísimo estilo funcio- 
nal, al que la gente lee da , el "° vi-
sado" para sus hogares, pero siem-
pre, que se puede procuramos mez- 
clarlo con nobles objetos y muebles , 
de otras épocas, 

Se busca esa nota de maderas de 
calidad, cueros viejos, solemnes y 
deslucidos terciopelos, en muebles 
de eltilos que ya pasaron, pero ,que 
hoy, valga Ira paradoja, estási ra- -
biosamente ,de moda. Lo malo qne 
tiene el negocio : de las fintígüeda-
des, . es que á ól acude la gente bus- 
cando gangas, y las gangas`, si se 

oS encuentran es eá las realizaciones 
de los almacenes de confecciones o 

' de lo que sea, pero no en los antí- 
cuar os. Pensemos que si alguien ® ̀ 
compra gangas, es el °proplo anti- 
cuario, que está nrás inRormado y anfc s 
por fúetza tiene mayor experiencia 
que Pos com~pradores'. Sd bien el án- , . -- � 

ticúario por antonomasia, la orn-
úlpal arma que debe esgrimir ante 
su posible comprador, es la psicoló- S, u s gica, con la que puede medir el ca- 
pricho que /siente por un determl-
nádo objeto : artísitico o antiguo que 
tenga en su exposición . I I . . 

Hablo ~ de anti "edades, por9ue .- C 
ayer' estu ve aeo do en su ca- ' 
Ilejeo ,gea~lno a unon dé los me= ' 
jores y más inteligentes comprado- Por GONZALO CASTILLA res de antigüedades que he coneci- 
do: Aiutopto García - Trevijano, 
u muaho tiempo q uele . qi en lar . 

ocu en sus bligaciones proesi o p na- 
les, siempre oencuentra- tiempo para buscar por esos anticuarios de Ma-
drid, : Londres ,o París, objetos, de arte o muebles. de estilos pretéritos, 
que él vá descubriendo, y aunque te resu~ltén fase nanas, siempre pro-
eurará disimular su capric~ho, tratando dp que no se . aprovechen de él . 

Recuerdo cuando adquirió un biombo chivo en Londres, del que se 
había enamorado,-,qque en la . actualidad decora su- casa."de . Madrid, las 
pegas que puso mi amigo a la autenticidad dei biombo, Va y me dice 
el,-anticuario : " .Oiga. as", eu amigo coil tanto rebajar el precio, me 
está demostrando que no comprende el gran mérito y valor artístico de 
este auténtico biombo, chino" Y claro . que sabía toda. la importancia 
y la antigüedad dei biombo; lo que pasaba era que García-Trevi,jano, 
por muy auténticamente chino, de la dinastía Ming, que fuera el biom-
bo; trataba que, en cuestión de precio, no' lo engañaran como a un 
chino . . En fin,, sirva esto de advertencia a los anticuarios granadinos, 
para que se pongan en guardia ; pero lo bueno para ellos eb que por po-
cos días lo tienen aquí. 

O son precisamente los turistas extranjeros los mejores clientes 
'tienen ticuari ue os 1 1 c q an ose, y ést o e los . bien lo sa ben, amo 
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